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SCAN MODUL Orgasystem GmbH

Inselstralie 27

D-04103 Leipzig

T +49-341-212085-0

E leipzig@scanmodul.com
www.scanmodul.com

Torsten Schafer

Steffen Mockel

Marie-Christin Riedel

Geschéftsfiihrer Deutschland

Geschéaftsfiihrer Schweiz

Leitung Projektgeschatt,
Prokurist

Leitung Vertriebsinnendienst

SCAN MODUL System GmbH

Sihleggstralie 23

CH-8832 Wollerau

T +41-61-301-6301

E wollerau@scanmodul.com
www.scanmodul.com

T +49-341-212085-0
M +49-173-2398383

E torsten.schaefer@scanmodul.com

T +49-341-212085-11
M +49-173-2390062

E steffen.moeckel@scanmodul.com

T +49-341-212085-13

marie-christin.riedel@scanmodul.com
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Dirk Huckauf

Hanno Lehmann

Heiko Jost

Katja Sippl

Regionalverkaufsleiter Ost
PLZ 01-04, 06, 08-10, 12-19, 38-39

Regionalverkaufsleiter Nord
PLZ 20-32, 49

Regionalverkaufsleiter Mitte
PLZ 07, 34, 36-37, 63, 90-92, 95-99

Vertriebsinnendienst
Ost, Nord, Mitte

VERTRIEB DEUTSCHLAND

+49-173-1655713

dirk.huckauf@scanmodul.com

+49-152-58460930

hanno.lehmann@scanmodul.com

+49-172-2716587

heiko.jost@scanmodul.com

+49-341-212085-14

katja.sippl@scanmodul.com

Lars Kappmann

Regionalverkaufsleiter West
PLZ 33, 35, 40-42, 44-48, 50-53,
56-61, 65

+49-173-2709466
lars.kappmann@scanmodul.com

+49-341-212085-13

Marie-Christin Riedel o o°""enens! e
es marie-christin.riedel@scanmodul.com
_ . - ttor Siid- +49-171-6722857
Michael Simoni Regionalverkaufsleiter Siid-West

Torsten Wechsler

Stephanie Schmidt

PLZ 54-55, 64, 66-69, 70-79, 88-89

Regionalverkaufsleiter Stid-Ost
PLZ 80-87, 93-94

Vertriebsinnendienst
Siid-Ost, Siid-West

michael.simoni@scanmodul.com

+49-173-1655687

torsten.wechsler@scanmodul.com

+49-341-212085-15

stephanie.schmidt@scanmodul.com
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VERTRIEB OSTERREICH

M +49-173-1655687

Torsten Wechsler Regionalverkaufsleiter Osterreich
E torsten.wechsler@scanmodul.com
. . iebsi i T +49-341-212085-15
Stephanie Schmidt \-ée?”eb.s'r:'"e"d'e"s't e
sterreic E stephanie.schmidt@scanmodul.com

VERTRIEB SCHWEIZ

T +41-61-30163-01
Klaus Kleiner Verkaufsleiter M +41-79-6580706
E klaus.kleiner@scanmodul.com

Vertriebsinnendienst T +41-61-30163-01
Schweiz E  marie-christin.riedel@scanmodul.com

T +49-341-212085-0

Torsten Schafer M +49-173-2398383
E torsten.schaefer@scanmodul.com

Vertriebsinnendienst T +49-341-212085-15
ltalien, Polen, Ungarn E stephanie.schmidt@scanmodul.com

Stephanie Schmidt
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PROJEKT-BETREUUNG

T +49-341-212085-11

. Leitung Projektgeschatt,
Steffen Mockel g oS M +49-173-2390062
Prokurist
E steffen.moeckel@scanmodul.com
. . , . T +49-341-212085-12
Tommy Kind Vertriebsinnendienst Projekte

tommy.kind@scanmodul.com

ORGANISATIONSBERATUNG

T +49-341-212085-0

Thomas Petzold Senior Consultant M +49-172-7419382
E thomas.petzold@scanmodul.com

MARKETING

T +49-341-212085-0

Sabine Schafer Marketin
J E sabine.schaefer@scanmodul.com
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,, SCAN MODUL - ERFAHRUNG UND INNOVATION

Georg Larsson griindete das Unternehmen bereits im Jahre 1912 in
Dénemark. Zunéchst wurden Verpflegungsldsungen angeboten. Das
Portfolio wurde jedoch bald auf Krankenhausbetten und Wagen
erweitert. Die Uber die Jahre erlangten Erfahrungen und Kenntnisse
fihrten dazu, dass 1970 ein revolutiondres Lagerungskonzept auf
Modulbasis auf dem skandinavischen Markt eingeflihrt wurde. Das
,ocan Modul System* war so erfolgreich, dass die heutige ISO-Norm
fir 400x600 mm Module darauf basiert. Fir Scan Modul war das ein
wichtiger Schritt zu dem Komplettangebot fiir Versorgungs-
management von heute.

Unsere Modulldsungen sind zu einem festen Bestandteil im
Gesundheitswesen geworden. Als Marktfihrer in diesem Bereich
kénnen wir nicht nur auf jahrzehntelange Erfahrung zuriickblicken,
sondern greifen auch die Erfahrungen unserer mittlerweile tiber 15.000
Anwendern auf.

Das System ist die Grundlage eines perfekt organisierten Ablaufs im
Krankenhaus. Logistikprozesse in der Lagerhaltung werden deutlich
vereinfacht, Kosten gespart, Zeit gewonnen.

Dariiber hinaus bietet Scan Modul heute auch fiir alle anderen
logistischen Fragestellungen im Krankenhaus mit SCANflow eine
perfekte Losung.

Das Ziel: Logistikprozesse — einfach — funktionsfahig — optimal.

,’, Zukunft gestalten mit SCANflow

,I, SCAN MODUL ALS PARTNER

Unsere Kunden haben maRgeblich zu der Entwicklung von Scan Modul
beigetragen. Dessen sind wir uns bewusst und genau aus diesem Grund
sehen wir uns nicht als Dienstleister, sondern als Partner.

Unsere Kunden profitieren von unserem groflen Wissensschatz und
unseren Erfahrungen, wir wiederum profitieren von dem Wissen und den
Erfahrungen unserer Kunden. Wir legen groBten Wert auf personliche
und kompetente Beratung. Unsere SCANflow-L6sungen werden daher
gemeinsam mit den Kunden entwickelt, die Ist-Situation wird analysiert,
Optionen zur Verbesserung der Arbeitsablaufe werden diskutiert, eine
passende Losung wird gemeinschaftlich erarbeitet.

Wir stehen unseren Kunden wéhrend der gesamten Projektlaufzeit und
dariiber hinaus mit unseren kompetenten Mitarbeitern zur Seite um am
Ende die eine Ldsung zu haben, mit der unsere Kunden mehr als
zufrieden sind.

Neue Technologien und Innovationen sind ein wichtiger Bestandteil unserer taglichen Arbeit. Zugleich halten wir an Bewahrtem fest. Die Kombination bringt

den Fortschritt: SCANflow.

Durch SCANflow werden einzelne Komponenten durch ein strategisches Zusammenspiel gebunden. So haben wir die Mdglichkeit auf alle logistischen
Fragestellungen im Krankenhaus zu reagieren. Bewahrte Modulldsungen gepaart mit den verschiedensten Innovationen auf technisch hdchstem Niveau.
Durch die Kombination der einzelnen Bausteine ergeben sich unzahlige Mdglichkeiten, um die hdchst mdgliche Flexibilitat zu erhalten, die wir fir unsere
Arbeit bendtigen. Denn jedes Krankenhaus bendtigt ein ganz individuelles Konzept. SCANflow bietet uns den Spielraum, den wir bendtigen, um optimal auf

die Bediirfnisse und Wiinsche unsere Kunden reagieren zu kénnen.



